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ANEXA 13

Titlul proiectului/planului de afaceri :

I. BENEFICIAR/APLICANT

Nume/Prenume

CNP:

Adresa de domiciliv/ Resedinta

(conform cirtii de identitate)

Localitate

Judet

Regiune

Date de contact (telefon/e-mail)

II. INTREPRINDEREA

IL.1 Informatii legate de intreprindere

Localizare entitate (adresa
sediului social si dupa caz
caz a punctului de lucru iN
Regiunea Vest) (localitate,

strada, judet, regiune):
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Forma juridica de

constituire

Codul CAEN Principal al
entitatii pentru care se solicita
finantarea planului de afaceri,
conform Anexei 4 din

Metodologie

Codul CAEN secundar
(maxim 10 coduri) precum si

denumirile complete

I1.2 Administrator si asociat unic:

Numele si prenumele

Capital social %

100%

ITI. DESCRIEREA AFACERII SI A STATEGIEI DE IMPLEMENTARE A AFACERII

I11.1 Descrierea ideii de afaceri si a motivelor care stau la baza lansarii sau dezvoltarii

afacerii (oportunitatea afacerii).
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I11.2 Obiectivele planului de afaceri

Numar de angajati * Norma de lucru **

Anul 1 (2022)

Anul 2 (2023)

* Vor fi angajati in maxim 6 luni de la data semniirii contractului de subventii, astfel:

"I Ajutor de minimis mai mic sau egal cu 40.000 de euro — minim 2 locuri de munci create,

respectiv valoarea maxima de 193.740 lei;

0 Ajutor de minimis cu o valoare mai mare de 40.000 de euro dar mai mic# sau egali cu

60.000 de euro —minim 3 locuri de munca create, respectiv valoarea maxima de 290.610 lei;

0 Ajutor de minimis cu o valoare mai mare de 60.000 de euro dar mai mic# sau egali cu

80.000 de euro — minim 4 locuri de munci create, respectiv valoarea maxima de 387.480 lei;

O Ajutor de minimis cu o valoare mai mare de 80.000 de euro dar mai mic# sau egald cu

100.000 de euro — minim 5 locuri de munca create, respectiv valoarea maxima de 484.350 lei.

**Minim norma de 4/ore zi

IIL 3 Activitatile necesare implementarii planului de afaceri:
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IT1.4 Rezultatele/indicatorii planului de afaceri:

IIL5 Riscurile legate de implementarea planului de afaceri si misurile pe care le veti lua

pentru a preveni / corecta anumite situatii:

IV. ANALIZA SWOT

Justificarea activititilor propuse: analiza punctelor tari si a celor slabe ale

intreprinderii, respectiv analiza amenintirilor si a oportunititilor din mediul in care
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functioneazii aceasta (analiza SWOT), precum si justificarea activititilor propuse fati de

acestea.
IV. 1 Identificati punctele tari/slabe si respectiv oportunitatile /amenintarile
Identificati punctele tari si punctele slabe (influente interne), dar si oportunititile si

amenintdrile (influente externe) la adresa intreprinderii corelate cu domeniile de risc ( piata,

management, produse/servicii, marketig, legislatie, finantare)

PUNCTE TARI PUNCTE SLABE

OPORTUNITATI AMENINTARI
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IV. 2 Factori care pot contribui la succesul proiectului

Identificati eventualii factori care pot contribui la succesul proiectului, altele decat
planificarea. De exemplu, anumite asteptiri ale beneficialor, tendintele pietei, confuziile,
schimbdrile culturale, evenimentele majore, publicitatea, modificarea reglementirilor din
industrie, modificarile legislative vor influenta succesul general, etc. Legati punctele tari de

oportunitati si amenintéri i descrieti cum veti aborda punctele slabe in contexte viitoare.

V.PERSONAL

V.1 Schema organizatorici

Echipa de management/ implementare a planului de afacere

Descriefi cine sunt sau cine trebuie si fie membrii echipei si angajatii, calificarile,
competentele si responsabilititile lor. Puteti include o diagrami organizatoricd. Detaliati decizia
dvs. tiniind cont de elemente de analiz# a pietei muncii in localitatea/regiunea in care va fi infiintati

afacerea. De asemenea precizati norma de lucru pentru fiecare persoana.
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V.2 Politica de resurse umane

Descrieti modalitatea de salarizare a personalului.

VLPREZENTAREA SERVICIULUY PRODUSULUILUCRARILOR

VI.1 Descrieti caracteristicile fizice ale produselor/serviciilor/lucrarilor
In cazul unui produs, este de obicei o descriere a caracteristicilor fizice. Puteti si includeti
o fotografie, un desen sau o machet. In cazul unui serviciu, o diagrama poate fi relevanta pentru

intelegerea naturii serviciului.
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VL2 Descrieti beneficiile produselor/serviciilor/lucrarilor, respectiv natura
diferitelor utiliziri si a avantajelor comparative.

Accentuati caracteristicile unice ale produsului sau serviciului. Descrieti cum vor evolua
in viitor. De asemenea, includeti descrieri ale serviciilor suport pe care le veti oferi si care fac parte

din produsul/serviciul potential, daci este cazul.

VL3 Descrieti nevoiele pe care trebuie sa le acopere produsul /serviciul/lucrarile dvs.

De ce ar trebui clientii si v cumpere produsul sau serviciul?Cum veti prezenta produsul
clientilor? (Concentrati-va pe nevoile la care raspundeti si nu pe trisiturile produsului.Care este
imaginea dvs.? (Perceptia publicului general despre produsul dvs., cunoscuti sub denumirea de
“brand”).
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VIIL PIATA SI CONCURENTA

VIL.1 Analiza pietei

Modul in care se integreazii activitatea intreprinderii in contextul economic din zona
respectivd: elemente de analizi de piatd privind activitatea care face obiectul Planului de afaceri.

Definiti problema reala pe care afacerea isi propune sa o rezolve pentru clientii sai si cum

a fost aceasta identificata.

—

Prezentati solutia pe care o ofera produsele/serviciile dvs. pentru aceasta/aceste probleme.
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Justificati faptul ca clientii vor fi dispusi s pliteasci pentru aceasta solutie si modul in care

clientii potentiali rezolva aceste probleme in prezent.

Identificati tendintele si influentele care actioneaza in piata si care determina caracteristicile,

marimea si maturitatea acesteia.
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VII.2 Analiza concurentei

Identificati concurentii dvs directi si indirecti in corelatie cu solutiile oferite de acestia la

problemele potentialilor dvs. clienti.

Analizati avantajele si dezavantajele comparative si/sau competitive fata de solutiile oferite

de concurenta.

Proiect cofinantat din Programul Operational Capital Uman 2014-2020
FAST VEST - Formare Antreprenorial3 pentru STudenti
POCU/829/6/13/140694




Pocy =

Instrumente Structurale
214-2020

UNIUNEA EUROPEANA

VIIL. STATEGIA DE MARKETING

Descrieti strategia de stabilire a preturilor avand in vedere ca trebuie si vi potriviti preturile
cu imaginea afacerii dvs. §i cu natura clientelei dvs., acoperind totodati costurile de productie si
de exploatare, dar si asigurarea unei marje de profit necesara pentru supravietuirea si mai ales
dezvoltarea afacerii dvs.

Descrieti stategia de comunicare precizind mesajele dorite si canalele de comunicare
online, massmedia, etc.).

Descrieti strategia de distributie si definiti canale de distributie avand in vedere toate
elementele care definesc aceasta strategie (tipul : direct, indirect, lungimea lantului de distributie,

strategiile : intensiv, exclusiv, selectiv, etc.)

IX. CADRU LEGISLATIV
* Autorizatii pentru desfasurarea activitatii (de mediu, sanitare, P.S.I., protectia muncii,

primarie, alte institutii etc) si termenele pentru obtinerea acestora daca este cazul

I
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X. PRINCIPII ORIZONTALE/VERTICALE

imbunatﬁ;irea accesibilitatii, a utilizirii si a calititii tehnologiilor informatiei si
comunicatiilor TIC

Prezentafi modul in care tehnologiile noi, moderne vor fi utilizate in producerea/
menfinerea/dezvoltarea produsului/ serviciului

Nr. Deenumire Valoare Descrierea modului in care aceasti cheltuiali
crt. cheltuiala concuri la atingerea principiului T.I.C.
TOTAL:

ATENTIE!!!! TOATE PLANURILE DE AFACERI VOR ALOCA MINIM 8% DIN
CHELTUIELILE ELIGIBILE ALE PLANULUI DE AFACERI ACESTUI PRINCIPIU!!

EVIDENTIATI iN MOD EXPLICIT CARE SUNT SUMELE DIN PLANUL DE
AFCAERI CARE CONDUC LA ATINGEREA ACESTUI PRINCIPIU!
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XI. SUSTENABILITATEA PLANULUI DE AFACERI

In aceastd sectiune descrieti modalitatea de continuare a afacerii, pentru inca 6 luni, de la
finalizarea investitiei. Puteti structura informatia, tindnd cont de urmatoarele aspecte: prezentarea
masurilor pe care le veti lua pentru mentinerea locurilor de munci nou infiintate prin prezentul
plan de afaceri, strategia de marketing viitoare, modalitati de extindere a pietei, modalitati de
dezvoltare a produsului/serviciului realizat prin prezentul plan de afaceri, posibilitatile de
extindere geografici a afacerii, descrierea capacititii de sustinere financiard a afacerii, etc.
Identificati diferite scenarii care reflects intrebarile: Cum arati pentru dvs. succesul si cum vi
imaginati o eventuala crestere? De ce? Unde credeti ci va ajunge afacerea peste un an? Dar peste

2 ani? De ce? Ce impact v-ar mulfumi pe termen lung?

ATENTIE: Asumarea mentinerii destinatiei bunurilor achizitionate prin ajutor de
minimis se va face pe o durata de minimum 3 ani de la finalizarea proiectului, respectiv pina

la data 31.12.2026 si trebuie evidentiati in mod clar in tabelul de mai sus!!!

Ce veti face daca afacerea nu merge conform previziunilor? Daca aveti un plan B pentru
continuarea activitdtii, in ce ar consta?in perioada ulterioari celor 12 luni de functionare
obligatorie pe durata implementarii proiectului, respectiv pe durata celor 6 luni de sustenabilitate
obligatorie dupd finalizarea implementarii proiectului, beneficiarul ajutorului de minimis va

asigura continuarea functionarii intreprinderii si va mentine ocuparea locurilor de munci create.
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ATENTIE: Asumarea mentinerii locurilor de munci, norma de lucru minimi
precum si salariul identic oferit prin ajutor de minimis se va face pe o durata de minimum 6
luni de la acordarea subventiei si trebuie evidentiati in mod clar in tabelul de mai sus!!!

Pentru a beneficia de ajutor de minimis care consti in acordarea de subventii
(microgranturi) pentru infiintarea de noi afaceri, beneficiarul ajutorului de minimis are
obligatia de a implementa planul de afaceri selectat si de a asigura sustenabilitatea
activititilor in conditiile previizute in prezenta schemi de ajutor de minimis, respectiv
continuarea functionirii afacerii, inclusiv mentinerea locurilor de munci create, pe o

perioadi de minimum 6 luni de la finalizarea perioadei obligatorii de functionare a afacerii
de 12 luni;

XI. ASPECTE FINANCIARE

XI.1 Bugetul Schemei de minimis se va completa conform anexei si va contine doar
finantarea solicitata din ajutorul de minimis, astfel:

" Ajutor de minimis mai mic sau egal cu 40.000 de euro — minim 2 locuri de munca create,
respectiv valoarea maxima de 193.740 lei;

U Ajutor de minimis cu o valoare mai mare de 40.000 de euro dar mai mici sau egald cu
60.000 de euro — minim 3 locuri de munci create, respectiv valoarea maxima de 290.610 lei;

U Ajutor de minimis cu o valoare mai mare de 60.000 de euro dar mai mica sau egald cu

80.000 de euro — minim 4 locuri de munci create, respectiv valoarea maxima de 387.480 lei;
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[I Ajutor de minimis cy o valoare mai mare
100.000 de euro — minim 5 locuri de munci create,

Nota: Bugetul este Parte a Planului de Afac

POCy =
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2014-2020

de 80.000 de euro dar mai mici say egald cu

spectiv valoarea maximi de 484.350 lei.

XI.2 Fundamentarea economico-financiara 3 costurilor: justificarea numarului de

unitati (cantitatea, dupa caz) si costului unitar

categorie de cheltuiala

X1.3 Proiectii financiare

Detaliati costurile proiectului pe fiecare

= T S—

Se atagezi in mod obligatoriu documentul intitulat Fluxul de numerar (Anexa 14 B)

Verificat si aprobat,

Manager de proiect

zs‘at Cosmin

Ui
x/ld

Prof. dr/P
||’
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